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!""#$ 5 
อภิปราย สรุป และเสนอแนะ (Discussion, Conclusion and Suggestion) 

 
 การศึกษา !"#$%&'()*+,-การค้าไทย Ð !"# $ 
!"#$%&'%!"#$!"#ก่อ!"#$%!&'$()#$*+*,(-.$/)%+0,%123 3 4(5"651)7%89:(;""*<=">?@6A 
!"#$%&'()*+*",-*).(/+012)1345"*67&"8*,-*),9:),4*%5;<,6;"*6=;09("4!"#$%&'()#*+&,#-./0&#*12%345
!"#$%&'())*+,-./(0,-!.%*-1#12*3-4+15*-1%67"#$%08-%9%"5:%;'5<25 20 =(-%>-? 
!"#$%&'#($)*+,%$-./0$#1231245%'#($#$%"6178#9:;%<$6='460->"<)+;%?0@8 A.&.2550 
!"#$%&'()*+,-./+0,12$3-,456789:-20;<<='>-/+0,((+%,!"#$%&'!(&)*(+,)!"#$ 
!"#!"#$!"#$%&"'"()*(*+*%(&,-"#.+/&01#2,-/(+034&!0-5&*)6(!*#7!"#$!"#$%&' ด้วยเหตุนี้ จึงเป็นที่มาของ 

!"#$%!&"'(")'*+)',"!"#$%&'()*+ของโครงการก่อสร้างสะพาน!"#$%$&'()#*!+%,&+-./ 3 
!"#$%#&'()*+,"-$$./0$123%4 !"#$%&'&!"!"#!"#$%%!"#$%"&'()*#+,!-.!"# Ð !"# $%&!"!"#$!"#$%!"#$% 
!"#$%&'"($)#*%+&,!"#"$%&!"#$%&'#()*+!"#$%&'()*+,-.)"&/0"12!"#$%&'()*!"#$!"  
!"!"#$%&'()*+!,-./,-01&+'(23'/456+47!0 Ð ลาว Ð !"#$%&'( !"#$!"!"#$%"&'()*'+,-.,/%#(01+2%' 
!"#$%&'()* 

!"#$%&'(#)&*+,&-./+.&0(1#20340"!5607".2"8.9:8.;"<',=.!,0"!$,-9/!"#$%&'($)*'!"#$%&%'
!"#$%&'()*'+,- 3 !"#$%&'()*+%#,-./0(1+( (2.3.,."$.,%4567 8619%3$) 1%:1 
!"#$%!"บริษัทที่ปรึกษา!"#!"#$%&#' 4 บริษัท !"#$%&'()*  

(1) !"#$%!&"!"#$!%&$!'#(#)!"#$%&'()*+,!"#!"#!"#!$%%&  
(2) 

!"#$!%&$!'#()*#+(,&-+./0,)123.43*+.56!"#$%&'(%)*+,-&)%,!"#$%&'#()!"#$!"%$!&'(!"#$%&!"#$%&"'
าร!"#$%&'(!"#$%&'$()(*%+,$-&.)/*.012 3  

(3) !"#$%!&"!"#$%&'&()*(+,-!"#$% !"#$%& Ð !"#$"# Ð !"#$#%&'(") 
!"#$%&'(!"#!"#$%&'()*!"#$%&'()*+  

 
 !"#$%&'()&)*+,-./!012#023450+#1567#(8+#$(9:#/81;<31,-. 3 =6%2>*8?9(!"#$%&' !"#$%"&' 
จึง!"#$%&'(!"#  

(1) ผลการศึกษาความคุ้มค่าของโครงการลงทุนโดยทีมที่ปรึกษาจํานวน 4 ทีมงาน  
(2) !"#!$"%&'&()*")+#,-',.&/01!"#23'4##-*5#16"7/8,&'9&:;-<71#3=*"0 

!"#$%&'()*+,&#-./0(.%123(')456(,74'89:!"#$*+;./<=)9*)9#%>?)$'()%(-4$)456(,*@A(B'(,7&#%& ?%C. 
!"#!$%&'()*+',-./01.23  

(3) 
!"#$%&'()#*+'(,#!-')./0123/,#!%4"5/'')-672(-8/9':;2-6<#417=>5(8"5;/!*</$17=$7$#))"?#+&
!"#$%&#'!()!(#*+,-.!"#และชาวลาว!"#$%&'()*+%"#,-./0123+!"456"./0!7,89'/2& 

เพื่อจะได้เป็นประตูสู่ธุรกิจการค้าในประเทศเวียดนาม 

เพราะจุดที่มีการชี้จุดก่อสร้างแห่งนี้มีระยะทางที่สั้นที่สุดในการเข้าสู่ประเทศเวียดนาม  
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(4) 
!"#$%&#'(!"#$%&เวียดนาม!"#$%&#'()*%+,"-./)01#234506789:.)1#2&8;;9<&=>:.7?2*9+0-)/,"95#,$)/@
! "#$%&'(%)**หมายเลข 9 เชื่อมระบบเศรษฐกิจของทั้ง 3 ประเทศได้ดี!"#$!"#$  

(5) ผู้ประกอบการชาวลาวที่ทําการค้าสินค้าไทยก!ั"#$%$&'()#* 

!"#$ออกถึงความต้องการที่จะให้สะพานข้ามแม่น้ําโขงในจุดที่ 3 นี้ แล้วเสร็จ  
(6) !"#$%$&'%()&*+,&-./0123(14&5"*&6 Ð !"#$%&'()#* 

!"#$%!&'()*%+,-./+ข้ามแม่น้ําโขงมายังฝั่งไทยมากยิ่ง!"#$ %&'()หา!"#$%&'"($)$*+,-&.'/,-& 
!"#$%&'()!"#$%&'()* +&!, '-./#+0*12!"#$%&'()* +,-+.*%/012345678(9:;<= 5>$?(@! :A5.)1!B(!CD(6E7 
และเครื่องมือทางการเกษตร เป็นต้น นอกจากนี้ ยังมีการนําเข้าสินค้าทุน ซึ่งหมายถึง น้ํามัน 

และอุปกรณ์ก่อสร้าง เป็นต้น   
  

ความต้องการที่จะม!ี"#$%&#%'()#*&$)!"#$%&#'(')$*+#,%-(.)-/01 3 2$34-.546$78"$' 
!!"#$%&'()*+,&-.*+บุคคลต่างๆ ที่มีส่วนได้เสียและเกี่ยวข้อง ดังต่อไปนี้ คือ  

(1) !"#$%&#'()*+,-.&"/("0#1&2!3453'!6.1789:.;5#1&2<1<#'(#1&;;#=>?!>&+@7A@B8<0!1C 
!"#$%&'"()*นักธุรกิจ!"#$%&'()*จะขาย!"#$%&'()!"#$%&'()()*+ส่วนเกินออก!"!"#$%&'()*+ 
!"#$%&'()%**+,)-./0!"#$%&'()*(+,-./0123045$(67896#-:0$&+.(&;+!"#  

(2) !"#$#%&'(")*%+,-./010"12(3-/4#-'(506()(-73"18/50")$#%&'(")$9:(,;()" 1-7 
!"#$#%&'(")*(+,-$./$#%&'(").%0123$!2451"&67(!"นิยมที่จะเดินทางไปมาหาสู่กัน 

(3) !"#$"#!"#$%&'()*+%"   
(4) !"#$%&'()'*%+*, และผู้รับจัดก!"#$%&'%($)*!+,-+.!"#เวียดนาม     

   
5.1 สถานการณ์ในปัจจุบันเกี่ยวกับ!"#$!"#!$%&#'"(&)*"+ข้ามแม่น้ําโขง!"#$%&' 3  
(1) ผลประโยชน์เฉพาะหน้าที่เกิดขึ้นในระยะอันใกล้จาก!"#$!"#!$%&#'"(&)พานข้ามแม่น้ําโขงแห่งที่ 

3 ! "#$%&' ()*+&,+-+./01-./)2!"#$%&'()*+,-./0,12*+3!45'(อนหน้า !"#!!"# $%&'()*+,-'&./0 Ð !"# 
แห่งที่ 2 (จังหวัดมุกดาหาร Ð !"#$%&'#())&*"+) !"#$%$&'($)*$ !"#$%&"'(&)จริงที!่"# 
ขนาด!"#$%&&!"#$%&'()*+,-./0123&.#4'5,1.678 9 
จุดผ่านด่านศุลกากรถาวรมุกดาหารมีมากกว่าจุดผ่านด่าน!"#$%#&'%()*+,)-!"#!"$!"#$%&'#()
! "#$%&!"#เส้นทางคมนาคมขนส่งถูกเชื่อมโยง!"#$ด้วย!"# 
!"#$!"#$%&#!"#$%&'()!*+,-.)/.01,*2)-.)3/ ซึ่งเรียกว่า East Ð West Corridor 
!"#$%ความสําเร็จไปแล้ว!"#$!"#$%$&'( 

!"#$%&#'()*(+,(%&#-./'&012'*&$%&#3'14$*&$ด้านทิศตะวันออก โดยนับจากถนนหมายเลข 9 

!"#$%&#'(!"#$%#&ที่ท่าเรอืดานังของประเทศเวียดนาม !"#$%&'()*'+,-(./  
(2) เส้นทางการคมนาคม!"#$%!"#$%&'()*#+,"-.*'/0#1-.12340$%"4540$546#&73&83#"'12329&'ช่

วง!"#$%& 
เพราะเส้นทางดังกล่าวถูกใช้เพื่อการขนส่งอุปกรณ์!"#$%&'(#%ก่อสร้างเขื่อนน้ําเทิน 2  

โดย!"#$% !"#$%&'#$!()*++.,#-ในระดับแขวงของแขวงคําม่วน มีความหวังเป็นอย่างยิ่งว่า 
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!"#$#%$&'(%"#)(*+#,-"#.,/0#1-)23&)456 3 78"9%:6.;",;</)2;&=<8,5/ 
!"#$%&'()*+"#,-.*/0)!-1!)+2-3.)45+678)9:..;.,)6<. '&&.0)/ 
!"#$%&'()*+,-./0&*%),12#%33456,7+3 2 ให้!"#$%&'(#)*+%$แล้วเสร็จทันเวลา  

(3) ระยะเวลาการคืนทุนของโครงการกอ่สร้างสะพานข้ามแม่น้ําโขงแห่งที่ 3 

!"#$%"&'()'*+,+-.+,/#0123"!452647"32+8&9*()!-*63:+"+";<) 10 => ?@0AB8+,C+.$"32+ 5 
!"#$%&'(#)*+,%%-.+/0(1&234&$456$7#8+9#:-91;4&,-+1;:<=#!+,>'#!+,?@A#B($%!"#$%&!
!"#$%&'($) !"#$%&'(#)( ระบบเศรษฐกิจของจังหวัดนครพนม!"#$%&'()*+โตต่อไป 

ในขณะที่เอกชนไทยกลับมองว่าผลประโยชน์ทางเศรษฐกิจมีทั้งมูลค่าที่นับเปน็ตัวเงินได้และ

!"#$%&'()$*%+',-$./0.12 และสะพานแผ่นดินที!่"#$%&'( )*+,-./01/+,1$(2)3(4 Ð แขวงคําม่วน 

จะเป็นสื่อกลางที่ทําให!้"#$%&ไปมาของสินค้าและบริการไทยมีอัตราเข้า Ð ออก 

!"#$%&'()*!"#$!"#$%&'(เร็วกว่าจุดอื่นๆ ที่ผ่านมา 

และเมื่อม!ี"#$%&'()*+,$-#&(./"+!"#-)0"-)1",2!30456,7"8!"#$แล้ว 

ก็อาจมีความเป็นไปได้ที่ 

สินค้าไทยซึ่งเคยผ่านด่านจังหวัดมุกดาหารมุ่งสู่แขวงสะหวันนะเขตจะแยกมาใช้จุดผ่านด่าน

!"#$%"&'()*'+ เป็นการทดแทน          
 

5.2 ข้อค้นพบจากการศึกษาในครั้งนี้  
การศึกษาความคุ้มค่าในด้านการค้าและระบบเศรษฐกิจ!"#$%&#'(&')"*&+(#*,-(.!+(/0/).12($

ขงแห่งที่ 3 !"#$%#&'()วัฒนธรรมเศรษฐกิจ 

!"#$%ประมาณการ!"#ข้าราชการระดับสูงของจังหวัดนครพนมว่า 
โครงการก่อสร้างสะพานข้ามแม่น้ําโขงแห่งที่ 3 

!"!"#"$%คืนทุน!"#! ตัวเงินได้สําเร็จ!"#!"#$%$&'()*+,!"#$กว่า 10 ปี เพราะว่า 
!"#$%&'#()*%+,-.(!"##$%!&'%(%)*+$,-+./)0!"#รอบจังหวัดนครพนม 

จะหลั่งไหลเข้า!"สู่จุดผ่านแดนที่จังหวัดนครพนม!"#!"#$%&'()*+ ,-$!"#$% สะพาน!"#$%$&'()#*!+%,&+-./ 3 
!"#$%&'( !"!"#$%&'!()*+!"#$%&!"#$%&'!"#!"#$%!"#$%&'()!"#$%&!'$%&()&!"#$%&'( !"#$%&' 
!"#$%&'!"!"#!$%&'(!)*+,-./0-)!"!"#$%$&'())*+,!"#$  

!"#$%#!&' ปริมาณการค้า การลงทุนใน!"#!"#$%&'(() !"#$%&"'()*+*,%-.&/$%& 012* 
!"#$"%$&'"()*+),)" "-%./0# !"#$"%&'()การท่องเที่ยวระหว่างไทย (จังหวัดนครพนม 

!"#$%&'(%)*+,-./0!"#$%&'()) Ð ลาว (แขวงคําม่วน) และระหว่างไทย (จังหวัดนครพนม 

!"#$%&'(%)*+,-./012"345+.&) Ð เวียดนาม (เมืองเว้ Ð !"#$%&'()* Ð !"#$%"&'%#()*#) !+,-)*./0123456#.6'  
!"#!"#$!"!"#$!"##" !"!"# $%&'($)*(+,-./01.2&&3!"#$%&'()*+*,-$./01+#23#+45*267(89*2 

ซึงเรียกว่า !"#$%&&'!"#$%&'() (Popular Culture) ซึ่งมีการเน้น!"#$"%&'( !"# ตรา !"#!"#$%& 

ของสินค้าไทย !"#$%&'($)!"#$สื่อโทรทัศน!์"#!"!"#$%&!"# สปป.ลาว 
!"สร้างปฏิกิริยาที่ทําให!้"#$%&!"#เป็นที่ต้องการ และ!"#$%&'(เข้า!"สู่ทั้งสอง!"#$%&!"#ได้อย่างต่อเนื่อง 
!"#$%!"#$#%&'()%!"#$%&'!"#$%&'()*+&,-./012/324 !"#$%&'"()*!"#$%!&'(#!%)*&!"#"$%&'()*+,"-. 

ด้วยกระบวนการโลจิสติกส์และซัพพลายเชน 
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!"#$%&'()*+,-.-%/012%-1%34516-2!"#$%&'$()(*%+,$-&.)/*.012 3 !"#$%&'()*+,-./0'/1 
ดังจะเห็นได้จากความนิยม!"สินค้าไทย !"#$!"#$%&'#() !"# ยี่ห้อ บรรจุ!"#$% และ!"#$%%&'()*+ 
ใน!""#$%&'()"*%+,-&(-,.*,*)/01!23'4*&56*&!"#!"#$%!& '()*+,-*./0!1- 

ทําใหส้ินค้าไทย!"#$%&'$()*!"#$%&'(#)*#)+*,(#)-)./01#2อย่างกว้างขวาง 
!"#$%&'#($)*+!,$-.$)/012.3 4$.$%54%67839:,$ ;"<=4>=#4? 

เป็นตัวการที่ใช้ในการเชื่อมโยงธุรกิจและการค้า 

!"#!"#$%$&'(&")$*+,-)$*./012314%)$*51/678"9($9:;"1($เพื่อสนองความต้องการของผู้บริโภค 

(Wikipedia, 2006) !"#$%&#'(%)*+"$,-+. 
!"#$%&'()*+,-./0-12()#345ไ!  ่มีเจตจํานงที่จะขยายการค้าการลงทุนอย่างจริงจังในระยะแรก !"#$%&'()*+ 
!"#$%&'()*+,"+-.*%,"/"!01+02-34&"56&7$58+!"#$ 
!"#$%&!'()!"#$%&'(!"#$%#&!#'(")*+,-."ไทย!!"#$!"#!"#$%&' 
อันเนื่องมาจากอิทธิพลของการสื่อสาร!"#$%&'()**$ และการปะทะกับวัฒนธรรมอื่นๆ 

ในลักษณะที่มีการข้ามพรมแดนระหว่างกัน (Cross Cultural Encounters) !"#$%&' 
!"#$"%&'!()*+!),-)./#01231#-#40.56&78"#39 /:;.<=น ดังนั้น กระแสโลกาภิวัฒน์ 

นอกจากจะมีอิทธิพลต่อการสื่อสารข้ามพรมแดนแห่งรัฐซึ่งได้นําเอาวัฒนธรรมที่มีความแตกต่างมาปะท

ะและแลกเปลี่ยนกันแล้ว 

ยังได้นําเอาการแลกเปลี่ยนสินค้าและบริการข้ามพรมแดนแห่งรัฐออกสู่โลกภายนอก 

โดยพึ่งพาเส้นทางการคมนาคมขนส่งเท่าที่มีอยู่ ด้วยเหตุนี้ 

!"#$%&'()!*+,-.&/01/.%&234251#678#9442,'/ Ð ลาว 

!"#$%&'()*+),--,.'/)0-01234,'56789*:&)$;<=9<"#48>)5,>?*5@!%')8+@/%&5!  
ปรากฎการณ์ที่เป็นโลกาภิวัฒน์ (Theory and Concept of Globalization) 

ส่งผลกระทบต่อระบบเศรษฐกิจ (Economic - Based) !"#$%&'$()$ 
และสง่ผลต่อ!"#$%%!"#$#%&'(สินค้า (Consumption Patterns) !"#$%&'()""*+,"-"./01 

(Consumption Culture) เป็นประเด็นที่ตามมา  
!"#$%&'$(%)&%!*#+,'-./!"#$0#1-!.%)&%!*#234%5#%6789#:2;<%#=:/>,?>=@%)#>A6B,CD,E#(

!"#$%&$''(#)$*+"$),-./0 
!"#$%&'()*+,+-./,0+,12,-345(6$7489:+%,;!"#$%&'(%)*+,'-,.'(/0'12,30'45*+0%*(6789:(;&,(+)*%<=, 
!"#$$%&'()*+,'-./01234'56"7&/8&#92::;1<%'-/8=>?@(&799A"$ (World System Theory) 
ในประเด็นที่ว่าด้วยอุปสงค์ Ð !"#$%& (Demand - Supply) !"#$%&'$()*+),-./0 
!"#$%&#'"()()*+,%-.'/*.00/!1,2%)&-3)4'-5#6.&7 
!"#$!"#$%&'()*(+,-./0122()3$4567892():,();/-<(4=);>5? (International Trade Theory) !"#$%&'()*"$ 
!"#$%&'$($)*+,-.%/0122345#+6789 (Factor Abundance) !"#$%&'() 
!"#$%&'#($)*+*,-.$*/01-"203#456"4##$%7$378(9, :;%$<.+$ )7= Ð !"# 
!"#$%&'()*++,-%#./01!2(3405#-%,6 !"#$%&'()'*+,-+ 
!"#$!%&'!(!)*+,-.%/0+12345+6++!7489!"#$%&'()*+เป็นอย่างยิ่ง 
!"#$%&$'()*+,&-./012'(/23/+4546%72 4829(/%72 !.590/6:;/2/<=>?!+??/212+5-->7"4/@3++6      
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!"#$%#!&' (%)#*%(+,-*%.!/!01234%5678#%79+:!%;7<.246%=>?!>=@A22&B5@,.57/=#%75@,""#   
!"#$%&"$$'อทางเศรษฐกิจ 

!"#$%&'()*+,-+.&#/0123!$45,0!"#678092%:6;<=>&>?&@A$%&"?,B2,%?C&?'2"%7 
!"#$%&'()*+,-./('-*0123"4'" 5673" 
!"##"$%&"'()*$+"$,"-./01$-2(#*"$3-2.+4,56.#789)"/:)!5,;<2+7=/7>#"/?@.4;/",,#*"A+8 
!"#$%&#'"()&*+$,-.%/!"#012,3%#"45$16&,7"89:02+;31(<"4/-&=.0!"#$%&'!( )*+,-(./,0/1(!'% 
!"#$%"!&'(%")*+*,"-.*#/"'/0123)45164"7,58)753*+9-:;-< (Neo Ð Liberal Trade Theory)  

!"#$%&'#($)*+,,-+ !"#$%!&'(#)*'+,*'!"#$"#%&'"()*+",(-./#0123&4($5(!"#$%&'(")*+,- '.,"/0 
!"#  

(1) !"#$#%&'()%*(+",-./"01"0!2"13.451678*951.:5 
!"#$%&'(!"#$%"!&'()$"*+,",-&#./01"/23-4"5$**( $!6"#./ 
!"#$%!&"'(!&)*+",-(,./0'*1(234##/+56/57'89:;$#&<!=>+?:,@=63!A"0B,3.#;15C,>(3+3D  

(2)  !"#$"%&'!()*+!),-)./#0'!(1#234!"#$"%&56!7,-8-"9:;)".;<,'!(=,>&,> 
!"#$%&'()*&+#",-#.&/0%&1&23', $45 !"#$%&'()67&289#:&;,#<7=>?@A!"#$%&'#()*)+,-. /01!23- 
!"#$%"&'( Ð !"# $%&'(&)*+,-"'.'+&,/")",#01%2''3   

(3) !"#$%&'()*+,-.'/'0#1-#23-4%56$"7"89:823;<-= 0/#>1=3- 
!"#$%&"$$'()#*+,%-./01234/#%!5#%46"&#*7)8 Ð !"# 
!"#$%$&'($)*$+,-./&*$0121,,1345),.)$/6(51#+6( 75869,!"#$%$&'($)*$+,-.0121,:;1<!"# 
!"#$%&%'%()*+,%-./$0123)456789:1)11;-./).1<&.$+=%'7() 

 
!"#$%&'#($)*+!,$-.! "#$% !"# $%&'(#&(")*&+#'!"#$%&'$()(*%+,$-&.)/*.012 3 

!"#$%&'()*+",'(**-.'/0&123%(&4'5647)8 Ð !"# !"#$%&'(')*+,-$./0%1,#2"3'40 !"#$!"#$%!" 
!"#$%&'%"()%!"#$%&"'()*+,'-(.!"#$%&'((')!"#$%&'()*+,-*%./01'234!"#$%!"#$%&'()*+!"#$%&!"#
!"##$%"&"$!"#$!"#$%&'( !"#$!"#$% &'()*!"#$"%&!'(')*+),-.+!"#$%&'()!"#!"#$%&'()*+(,-. /01+ 
!"#$!%$&'%(!"#$%&'( &)#*+,-./)01#'&)# &)#02)3)456. &)#02)78).56. &)#,89+!,:;4< 
!"#$%&'#()*+,-./0/$"12#3456 783!"#$%&#'! !"#$%&&'!"#$%&'()*+ (Material Culture) !"#$%&'() 
!"#$%&'(!)*+,-.#!"#$%&'()%*+)",*-./0%1!"#$%!!"#$%&'#!"#!"#$%&#'()*+,- 
ไทยจึงมีความสําคัญอย่างยิ่ง!"#$%#&'()*+,-"./0-..1*#%2!"#$ %&'(!) !"#$%&'()*+,-.)"/    

 
!"#$%&#!'()*+,-./0%#.1#)*+2345#506748#!9*:50)*+ %22.!"# 

!"#$%&'()*+,#!"!"#$%&' !"#$%&'(")!"#$"%&'(!"#!"#!"#$%!&'$()#$*+*,(-.$/)%+0,%123 3 +4#5 
!"#$%&'()*!+,'-./0123 45. 

(1) !"#$%!"#$#%&'()*$+!,-.#/$&#0,#1)2+!0 (Political Hegemonic Power) 
!"##"$%&'()*+,-.$/0123,-41.#"$56#"$%&'(%!2"7829$-09$-: (Political Hegemony) 
!"#$%&'(!"##"$%&'!"#$%&'()*"+,-./0!"#$%!"#$%!"#$%&'($)*'+,&'-.-"+/0'1,(.2"(345 3 ,6/+-' 
โดยมีเจตจํานง!"#!"# !"#$%&'()*+ ,#-./"0123!"#45678%)*!"#$%"&'(#())!"#$%&'(#)*+&,- 
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!"#!"#!"#$%&'()'*+,%-./,012!"#$%&'()*$+,-.!"#$%& '()*+*)(,-./#*01)2 !"#$%&!"#$"%&!"# 
!"#$%&'()!"#$%&'(!"#$%&'()*+,-./012'/(2(3456'2 7"".8'! !"#$%&'$ "()*+,-./0#12314!5(14+'$637 
!"#$%&'()#* +* !"".#$% &'()*+,-"+'./012)*$134+5678& 9#'7$+#:;<1=1>$?-+87$+ 
!"##"$%&'()"*$+)**,-."/01$23#4!%5($67/587!"#$%&'()*(+   

(2) !"#$%!"#$#%&'()*$+!,-.#/$&#0)1!"#$%& (Economic Hegemonic Power) 
!"#!"#$"%&'()#*+,-.&+/0+-1%+ !230+-425)67428."1%+7'9 !"#$%&!"#$%&'() 
!"". !"#!"#$%&'(!"#$%!"#!"#$!"#$ !"#!"#$%&'()!"#$%!&'(&$)*&!"#$%&'()*!"!"#$%&' !"#$%#!&'()*+ 
!"#$%&#'$()*!"#$%#&'#!"#$%&'()%ประเทศเวียดนามจะมากขึ้น!"#$%&'() !"#$"%$ &'()*+',-(./0"1 
!"#$% !"#$%&"$$'(%)*"&#+,-. Ð !"#$%&'( )*('+,-.& &/+)'+&#.012" 
!"#$%&'(")*)"&+,-.$.%/$0#'1234"(),!"#!"#$%&'()*+ +,-./0-!!" !"# 
!!" !"!"#$%&#!'(!"#$%&'$()&*+,-%.!"#$"%!"#!"#$%&'()'*+,-./+0!)123!"#$%&'()*+ 
!"#$%&'(&)*+$,)+-!"#$%&'()*+# !" !!"#!$%&'%()#*+,-!"#!"#$%"& 
!"#$%&'()#!"#$%ไป!"#!"#$%&'()*+,-.#/0#*!'#ที่จะตกอยู่กับไทย 

และเศรษฐกิจในระดับภูมิภาคของไทยทางด้านภาคตะวันออกเฉียงเหนือจะมีความแข็งแกร่งมากยิ่งขึ้น 
(3) !"#$%!"#$#%&'()*$+!,-.#!"#$%"&'()*+,(-วัฒนธรรม (Cultural Hegemonic Power) 

จาก!"#$%&'#()$*+,-./01''234 (World System Theory) Wallerstein ให้ข้อสรุปไว้!"# 
!"#$%!"#$%!"#$%&ต่างๆ มีอํานาจครอบครองความเป็นเจ้าในทางการเมืองและเศรษฐกิจแล้ว 

!"#$%&'()'*+,#-./01'1,2"/32"/4251-$!6'$,718'%145(9':""-;75< !"#$%&'()#*+,'-.#(/0+ 
!"#$%&'()$*+,-),./00%1รษฐกิจและการค้าที่มีร่วมกันภายใตอ้ํานาจที่เหนือกว่าในทางวัฒนธรรม!"#$%
!"#"$%&'()*+,-.  

ภาพที่ปรากฎในขณะนี้ คือ (1) สินค้าแฟชั่นไทยที่มีความทันสมัยกําลังได้รับความนิยมอย่างสูง 
ผลการศึกษาทั้งหมด !"#$%&' (')*+โลกทัศน์ของชาวลาวและชาวเวียดนามนั้น 

!"#$!"#$กันว่าสินค้าไทยเป็นสินค้าที่มีคุณภาพ!"#$%$&'()&*!"# (Standardization) (2) 
!"".#$%&'()*'+,-./'0#$12/1"345+67#45%,89'$:&';3<5%=>983/;+?$53)/9$'@1 
กําลังให้ความสําคัญต่อไทยในอันที่จะสร้าง!"#$%&"$$'()#*+#%!,#-./+#%.*)01!"#$%&' 
โดยภาคตัดขวางของเส้นทางการขนส่งเชื่อมโยงทั้ง 3 ประเทศเข้าด้วยกัน คือ ไทย Ð !"# - เวียดนาม  

 
5.3 !"#$%&'()!"#$%&'#($วิจัยภาคสนาม 

(1) 
กลุ่มเป้าหมายที่เป็นประชากรวิจัยไม่ได!้"ตรง!"#เทคนิคการสุ่มตัวอย่างซึ่งมีการ!"#$%&ไว้ตั้งแต่ต้น 
!"#$%&'()*(+,)-./%!"!"#$การให้!"#$%&"$$'()*+#%),-.-($/0!"#$%&'()!*&+%,-. !!"#$%& 
!"#"$%&'!"#$%&$'()*+,(-)."/01'2&)3'&14 
!"#$!"#$%&!"#$%&"'(()%*+,-*./-!"#$%&'(#%!"#$%&'!()'*!"#$%&'() *+"&+%& !"#$%&'( !"#$%&"'()*+!"#,%- 
60 !"#$%!&'()% !"#$%&%'()*+,*'%-./0$123450%6788 Snowball Sampling  

(2) !"#$%&'()*+,-.-/01234(567892:.-!" 
!"#$%!&'(!"#$%!"&'"()*+,-*('./0123.4*)56'!!"#$%&'()*#+,-./0,12*34152$67%8 !"#$%&'()*+ 
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!"#$%&#!"#$%!"#$%&'()*'+'(,$-./01234#$256!%7 
!"#$%&'()*+*,*-.)/%&')0!"#$%&'!"#$%&'()*+,*-%./0+123$45   
 
5.4 !"#$%&#'&($)*+&,-./- 
  การศึกษาวิจัย เรื่อง !"#$%!&"!"#'(")*+-!"# $ %&'()*!"#$%&%'$(&)*$+,'$!-!.+/0$1,(-2.(3"4 3 
!"#$%#&'()*+,"-$$./0$123%4!"#$%&'"(& 
!"#$%&'()*+,-.&/0-#1"#23&4+'5$/%)*63%7809&:(7*3;<(&$="&-%&'2"& %&'>$(?- 
!"#$%$!"&'()*+,-./.012.3$45(6&7(382) 3 95:;3< (=36 Ð !"# Ð !"#$%&'() 
!"#$%&'()*+,-(&.//012(%34*1%54*$6216785!"#$%&'($)*!+,-./&)01&2!&345364#7!89,:5;<=8<#7!8%+<=*7)>
!"#!$%&'()%*+,!",-./0,123-45"678$10#91 3 :-;203 !"#$%"&'  
 

!"#$%&'#($)*+,-*.$/01.23*%456787%92:0,;1<6 3 *%4#$% #"=$07>?  
(1) !"#$%&#%'()#*&$)+,&-.*&/0/'-12&!.$03'$456 3 

!"#$!%&'()*$+&,-./%01234567#$8%9:+&;!"#$%&'(% )*+,-.%'/0 !"##$%!&'()* (+!,-+ 
!"#$%&"'()* +,'(-.'/,'0&#1(234$56'5451+7%8%9%:(;8%$;<='+6.* !"#$%#!&'()*+ 
!"#$%&'()*+,-../&*.*01234053)&67#8&9:&9-:;8&9<9=!>5&??=39&?3:)&!3:@#/".A$!?
!"#$%&'()*!"#$  

(2) !"#$%&'()*+,-*./* 0*12$*234")5678 &'()*9:)"+"-*3;)<98!"#$%&' 3 ()*+,-./!012 
!"#$%&'()*&!+,-./'#01+#-./'#0-"'#0230./%-"456789 :82;<=&58<>?&@>*(;<=&A&=8BC*1DE 
!"#$%&#'(!) *+,+-.-/01-23+3&4(& #56+&/7&  

(3) !"#$%&'()*%+,-%'./01$234567!89-8:;+$<.7/:8=()*567!89/>89=+2734!"?40-. /)14/01$+;, 
!"#$%"&'()'*%+),(-+./(01,("2"*!"#$%&'()*'+,- 3 (./0 
!"#$%&'()*+,#"-.$%!/012345'1%6#7)8",9:,1;0,<5%&=1>?:@$A,::BC,5,B<5%&B-#/),A 

 
!"#$%&'#($)*+,-.)/01231245678#69$:$5;<=%$>?@A6<BC6D.32%EB)*+29$=/FG6);&)$1)*+:*=5$:23-=

!"#$%&'#()*+,% -.(/01*, %!2*+3",4,5%,446.&07)$8!9$8:9'1*,76/,'3",+;+*'<=,!"#$%&#'() 3 
!"#$%&#'()*+',-+  *+'.%/01 *+'23+3456/+%&7'89*(!:;-*5<=/3:1&6.+/>?,$@12-+%'6A&'B6 
!"#$%&'#()*+,-.$/.012,")0#3&4+5%67(809:;<'=6;;>?6"6>!"#(>@&/+6=A+%B;C /.6+ 
!"#$%&'()*$+,-./&,0%&.12'30&+4&567$1870679:#;$<3-8 !"#$%$&'()*+&',-,$ ./0-123&0-$40- 
!"#!"#$%&'()*+', Ð !"# $%&#'" (")('%*)+"&*,-"./,01"23+45#678#"$9:;.%<='>%&4"#!"#?5>@A. 
!"#$%&'&()*%+&,'-.# /01234563*#$78#++9$6&+:27";+&,'-.# 
!"#$%&'()#*+,-*./-+0123$40$5,067+8(7*978:60;<-+=:,0733>'?@A$'57B3 
!"#$%&'"()$*+,-./0*/1)2*3421(5*266)72$89*  

 
!"#$%&'#($!"#$%&'$()*+,-./01234/"!5#.%678.9.#,:,'$(;"<,.9/7= !"#$%&'(  
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(1) !"#$%&'%()*+,!"#$%&'()*+,-!"#$%" !"#$%&'( !"#$%"%&'($)*+,-./"!"#.0" 
!"#$%%&'!()*+,-!) #!./0*&'!12' $(.34,12'*56789:;'< 
!"#$%&'()*+*,-$./012345.674879:!547! 9;, 47!0<,(3012-"!=>"<7( 3 %!=30? 
!"#$%&'!"#!$%&'()*+,--./)0"/1/2,3%452 Ð !"# Ð !"#$%&'( )#*+,%!-& .%$/0"1' 
!"#$%!&'%()*+,-.+/##012"+34+56"7()89:;<"*=>7?"@A60(!"#&'%()*+$'%B,-.+/##0!"#
!"#$%&'()(*+),'(-./01 23"(4-("5607.(,8#1&9(+),:1-;<='2&"6>7*7<?$%&!"#$%& 
!"#$%&'(  

(2) !"#$%&'%()*+,-./0&1.2-.'345!46'78!"#$%&'()*+,('+(-./+0',/12'%"0'343-%$5')",46-,789 
3 !"#$%&'()*+,-./0$1231456'780941: ;8:<=65" 
!"#$%&'()'*%&"+",-.,/01)!23.455104&/,#$4567*854*509/*348/%:4);34.<.0)=>46;8<
!"#$%& 3 '()*+,"* !"#$!%&'())*+',-./01230(.45#&1.6%%.17!"# 
!"#$%!"#$%&$"'()"*!+,-!./01-23!"#$%&$'()*+,-./01#)'((-23!"#$"%!"#$!"#$!"#$%&&'
!"#$%&'()'*+,-./0'1230!45."+6 1 78- 
!"#!"#$%%&!"#$%&'%()'*+)%,-.%/0%"123453)67*89: &9+3*-:46.:6!"#$ 1 !"# $%& 
!"#$%&'%()*(+,-*.)/-01)2'34*5)16$7 Ð !"# $%&'()* 2 (+,'%#,-./0-"%"1 Ð 
!"#$%&'#())&*"+) ,-.$/&01*!"#$%&'()*#+,-./#01(!.(%,2+)3+456/0#7   

(3) !"#$%&'()*+,-!#.'/012(#345*6),$7!817963&#.:-#;3<-;;02!#.'=3>?()7 (#3:&# 
!"#$%&"'()*$+,$")-./0%.&-0..122*)34.53%/")-.!.-*67%89' (GMS - EC) 
!"#$%&'()*+#+,-.,/0(.12345678)9:%";<=.(3#>-7?@A= 

 
!"#$%&'()$'*+,-./(01*(%2*$01 

!"!"#$%&'()*$+,*-+./0,12#345#16789,(:;&<=3<>#?@0>A#12#3*BC.%B%;DE.>#?>F94?D#,4)G#.8D#3H3F.I5#
!"#$%&#'() 3 *(+ ,&-.(/,-./01./&-$2&2-34#'0*2&5631-#'7+#!89.:;:"5#3<==>?3@A2:B !"#$%&'( 
!"#$%&'())*+,)-)./01 !"#$%&"&'(!"#$!"#$%$!"#$% 
!"#$%&'()*+%,-*%%&(./0),12+,2-(!"#$%!&'$()#$*+*,(-.$/)%+0,%123 3 45#!.$6"789:9,;% 
!"#$%&'()*%+,"-.,/0/1"23,4-)051)&6( 3 *$.,)*3,7$8!09%*,/,$:;<.),"=>.!$?)09.@ 
!"#$%&'()*+,-.&,/0&$-.123#*4.5.&'6789!/:;+&<.=>?$%*++!'2@,&'#*A+;+&B5,:?3@=$.3'(C@0,*D(C&;
!"!#$%& 


